
ANEXO I

DEFINICIONES

1. Reto de la RIS3: cada uno de los tres grandes retos estratégicos de naturaleza económica y

social de la sociedad gallega identificados a través de un amplio proceso participativo con los

agentes de la cuádruple hélice, que la RIS3 aborda a través de la I+D+i,  con el objetivo de

conseguir un impacto transformador sobre la economía y la sociedad gallega. 

2. Prioridad de la RIS3: cada una de las tres grandes temáticas transversales identificadas a

través de un amplio proceso participativo con los agentes de la cuádruple hélice hacia las que

la RIS3 orienta las capacidades y esfuerzos del ecosistema gallego de in- novación para dar

respuesta a los tres grandes retos estratégicos. Las prioridades, por su carácter horizontal,

tienen incidencia en todas las cadenas de valor y favorecen la colaboración entre sectores y las

diferentes áreas de conocimiento y tecnológicas, constituyendo una oportunidad de desarrollar

nuevas cadenas de valor y nuevos mercados. Al mismo tiempo, están plenamente alineadas con

las prioridades de la Unión Europea y el Estado español.

3. Misión de Especialización Inteligente: es un nuevo enfoque centrado en los grandes desafíos

de la sociedad gallega mediante acciones concretas dirigidas a alcanzar objetivos medibles en

un tiempo determinado con impacto para la economía y la sociedad galleadas a través de la

investigación, la tecnología y la innovación. Son desafíos a los que no sería posible dar res-

puesta con acciones generales no orientadas y no sistémicas.

4.  Investigación  industrial:  la  que  tiene  como  finalidad  la  obtención  de  nuevos  conocimientos

vinculados al desarrollo de nuevos productos, procesos o servicios o en la mejora sustancial de

los ya existentes. También se conoce como investigación aplicada.

5.  Desarrollo  experimental:  la  adquisición,  combinación,  configuración  y  empleo  de  co-

nocimientos y técnicas ya existentes, de índole científica, tecnológica, empresarial o de otro

tipo,  con vistas  a  la  elaboración de productos,  procesos o servicios  nuevos o mejora-  dos,

incluidos los  digitales,  en cualquier  ámbito,  tecnología o sector.  Puede incluir  también,  por

ejemplo,  actividades  de  definición  conceptual,  planificación  y  documentación  de  nuevos

productos, procesos o servicios.

El desarrollo experimental podrá comprender la creación de prototipos, la demostración, la

elaboración de proyectos piloto, el ensayo y validación de productos, procesos o servicios nue-

vos o mejorados, en entornos representativos de condiciones reales de funcionamiento, siem-

pre que el objetivo principal sea aportar mejoras técnicas para productos, procesos o servicios



que no estén sustancialmente asentados. Puede incluir el desarrollo de prototipos o proyectos

piloto que puedan utilizarse comercialmente cuando sean necesariamente el producto comer-

cial final y su fabricación resulte demasiado onerosa para su uso exclusivo con fines de de-

mostración y validación.

El desarrollo experimental no incluye las modificaciones habituales o periódicas efectuadas en

productos, líneas de producción, procesos de fabricación, servicios existentes y otras opera-

ciones en curso, aunque dichas modificaciones puedan representar mejoras.

6. Innovación en materia de producto: es la introducción en el mercado de un producto mejo-

rado que difiere de forma significativa de los productos o servicios previos tanto para la enti-

dad que los desarrolla como para el mercado que los usa. 

7. Innovación en materia de procesos: la aplicación de un método de producción o su- ministro

nuevo o significativamente mejorado (incluidos  cambios significativos en cuanto a  técnicas,

equipos o programas informáticos) a nivel de empresa. No se incluyen los cambios o mejoras

menores, los aumentos de las capacidades de producción o servicio mediante la introducción de

sistemas muy similares a los ya utilizados, o el abandono de un proceso, la mera sustitución o

ampliación de capital, los cambios exclusivamente derivados de variaciones del precio de los

factores, la producción personalizada (customisation), la adaptación a los mercados locales, los

cambios periódicos, estacionales o cíclicos de otro tipo y el comercio de productos nuevos o

significativamente mejorados.

8. Innovación organizativa: la aplicación de un nuevo método organizativo a nivel de empresa, la

organización del lugar de trabajo o las relaciones exteriores de una empresa. No se incluyen los

cambios basados en métodos organizativos ya empleados en la empresa, los cambios en la

estrategia  de  gestión,  las  fusiones  y  adquisiciones,  el  abandono  de  un  proceso,  la  mera

sustitución o ampliación de capital, los cambios exclusivamente derivados de variaciones del

precio  de  los  factores,  la  producción  personalizada  (customisation),  la  adaptación  a  los

mercados locales, los cambios periódicos, estacionales o cíclicos de otro tipo y el comercio de

productos nuevos o significativamente mejorados.

9.  Inversión  productiva:  es  aquella  adquisición  de  bienes  o  activos  fijos, materiales  e

inmateriales, de natureza mueble, que se utilizarán como factor de capital en el desarrollo de

una actividad productiva, en este caso para complementar y desarrollar con enfoque a mercado

la  componente  de  I+D+i  incluida  en  los  proyectos  (investigación  industrial,  desarrollo

experimental, innovación en materia de procesos, organizativa y de producto).

10. Empresa: según el artículo 1 del anexo I del Reglamento (UE) nº 651/2014, se considerará

empresa  toda  entidad,  independientemente  de  su  forma  jurídica,  que  ejerza  una  actividad



económica. En particular,  se considerarán empresas las entidades que ejerzan una actividad

artesanal u otras actividades a título individual o familiar, así como las sociedades de personas

y las asociaciones que ejerzan una actividad económica de forma regular.

11.  Gran  empresa:  se  entiende  toda  empresa  que  no  cumple  con  los  requisitos  para  ser

considerada pyme en los términos establecidos en el anexo I del Reglamento (UE) nº 651/2014.

12.  Pequeña  y  mediana  empresa:  según  el  artículo  2  del  anexo  I  del  Reglamento  (UE)  nº

651/2014,  se considerarán pymes las empresas que ocupan a menos de 250 personas y su

volumen de negocio anual no excede los 50 millones de euros o su balance general no excede

los 43 millones de euros. Dentro de las pymes, se considera pequeña empresa la que ocupa a

menos de 50 personas y su volumen de negocio anual o balance general anual no supera los 10

millones de euros. Para el cálculo de estos efectivos deberán considerarse las  indicaciones

incluidas en los artículos 3, 4, 5 y 6 del citado anexo I del Reglamento (UE) nº 651/2014.

Una organización sin ánimo de lucro se considerará pequeña y mediana empresa, siempre que

ejerza actividad económica y cumpla con los criterrios señalados sobre número de empleados e

importes financieros.

13. Empresa tractora: aquella empresa que por su importancia e impacto en el tejido económico

y/o tecnológico de Galicia, actúa de dinamizadora de la actividad económica, del empleo, de la

innovación, en definitiva, del desarrollo de Galicia. 

14. Organismos de investigación y difusión de conocimientos: son organismos de investigación y

difusión de conocimientos (en adelante, organismos de investigación), según la definición del

artículo 2 del Reglamento (UE) nº 651/2014, toda entidad (por ejemplo, universidades o centros

de investigación, organismos de transferencia de tecnología,  intermediarios de innovación o

entidades colaborativas reales o virtuales orientadas a la investigación) independientemente de

su personalidad jurídica (de derecho público o privado) o de su forma de financiación, cuyo

principal objetivo sea realizar de forma independiente investigación fundamental, investigación

industrial o desarrollo experimental, o difundir ampliamente los resultados de ellas mediante

la enseñanza, la publicación o la transferencia de conocimientos. Cuando una entidad de este

tipo lleve a cabo también actividades económicas o financiación, los costes y los ingresos de

dichas actividades se deberán contabilizar por separado. Las empresas que puedan ejercer una

influencia decisiva en dichas entidades, por ejemplo, en calidad de accionistas o miembros, no

podrán disfrutar de acceso preferente a los resultados que generen.

15. Colaboración efectiva: tal y como se recoge en el artículo 2 punto 90 del Reglamento (UE)

nº  651/2014,  es  la  colaboración  entre,  por  lo  menos,  dos  partes  independientes  para  el

intercambio de conocimientos o tecnología, o para lograr un objetivo común sobre la base de

la  división del trabajo,  en que las  partes implicadas definen conjuntamente el ámbito del

proyecto  en  colaboración,  contribuyen  a  su  aplicación  y  comparten  sus  riesgos  y  sus



resultados; una o varias de las partes pueden soportar la totalidad de los costes del proyecto

y liberar así a otras partes de sus riesgos de financiación. La investigación bajo contrato y la

prestación de servicios de investigación no se consideran formas de colaboración.

16.  Entidad  vinculada:  son  empresas  vinculadas,  según  el  artículo  3.3  del  anexo  I  del

Reglamento (UE) nº 651/2014, aquellas empresas entre las que exista alguna de las siguientes

relaciones:

a) Una empresa posee la mayoría de los derechos de voto de los accionistas o socios de la

otra empresa.

b) Una empresa tiene derecho a nombrar o revocar a la mayoría de los miembros del ór-

gano de administración, dirección o control de la otra empresa.

c) Una empresa tiene derecho a ejercer una influencia dominante sobre otra, en virtud de

un contrato celebrado con ella o de una cláusula estatutaria de la segunda empresa.

d) Una empresa, accionista o asociada a otra, controla sola, en virtud de un acuerdo cele-

brado con otros accionistas o socios de la segunda empresa, la mayoría de los derechos

de voto de sus accionistas o socios.

Se presume que no existe influencia dominante cuando los inversores enunciados en el ar-

tículo 3.2 del citado anexo I del Reglamento (UE) nº 651/2014 no tienen implicación directa o

indirecta en la gestión de la empresa en cuestión, sin perjuicio de los derechos que les co-

rrespondan en su calidad de accionistas.

Las empresas que mantengan cualesquiera de las relaciones previstas en el párrafo primero

del artículo 3 del citado anexo I a través de otra u otras empresas, o con los inversores enu-

merados en el apartado 2 del mismo artículo, se considerarán también vinculadas.

También se considerarán empresas vinculadas las que mantengan alguna de dichas relacio-

nes a través de una persona física o un grupo de personas físicas que actúen de común acuer-

do, si dichas empresas ejercen su actividad o parte de ella en el mismo mercado de referencia

o en mercados contiguos, considerándose mercado contiguo el mercado de un producto o

servicio situado en una posición inmediatamente anterior o posterior al del mercado en cues-

tión.

17. Empresa en crisis: tal y como se recoge en el artículo 2, apartado 18, del Reglamento (UE)

nº  651/2014  se  trata  de  una empresa en la que concurra alguna de las siguientes

circunstancias:



a) Si se trata de una sociedad de responsabilidad limitada (distinta de una pyme con menos

de tres años de antigüedad o, a efectos de los criterios para optar a las ayudas a la fi-

nanciación de riesgo, una pyme en el plazo de siete años desde su primera venta comer-

cial, que cumpla las condiciones para recibir inversiones de financiación de riesgo tras

las comprobaciones de diligencia debida por parte del intermediario financiero seleccio-

nado), cuando haya desaparecido más de la mitad de su capital social suscrito como con-

secuencia de las pérdidas acumuladas; es lo que sucede cuando la deducción de las pér-

didas acumuladas de las reservas (y de todos los demás elementos que se suelen consi-

derar fondos propios de la sociedad) conduce a un resultado negativo superior a la mi-

tad del capital social suscrito; a efectos de la presente disposición, «sociedad de respon-

sabilidad limitada» se refiere, en particular, a los tipos de sociedades mencionados en el

anexo I de la Directiva 2013/34/UE, y «capital social» incluye, cuando proceda, toda prima

de emisión.

b) Si se trata de una sociedad en la que por lo menos algunos socios tienen una responsabi-

lidad ilimitada sobre la deuda de la sociedad (distinta de una pyme con menos de tres

años de antigüedad o, a efectos de los criterios para optar a las ayudas a la financiación

de riesgo, una pyme en el plazo de siete años desde su primera venta comercial, que

cumpla las condiciones para recibir inversiones de financiación de riesgo tras las com-

probaciones de diligencia debida por parte del intermediario financiero seleccionado),

cuando haya des- aparecido por las pérdidas acumuladas más de la mitad de sus fondos

propios que figuran en su contabilidad; a efectos de la presente disposición, «sociedad

en la que por lo menos algunos socios tienen una responsabilidad ilimitada sobre la deu-

da de la sociedad» se refiere, en particular, a los tipos de sociedades mencionados en el

anexo II de la Directiva 2013/34/UE.

c) Cuando la empresa se encuentre en un procedimiento de quiebra o insolvencia o reúna

los criterios establecidos en su derecho nacional para ser sometida a un procedimiento

de quiebra o insolvencia a petición de sus acreedores.

Cuando la empresa hubiese recibido ayuda de salvamento y aún no hubiese reembolsado

el préstamo o puesto fin a la garantía, o hubiese recibido ayuda de reestructuración y

esté aún sujeta a un plan de reestructuración.

d) Si se trata de una empresa distinta de una pyme, cuando durante los dos ejercicios ante-

riores:

1.º. El cociente deuda/capital de la empresa sea superior a 7,5.



2.º. El cociente de cobertura de intereses de la empresa, calculado sobre la base del

EBITDA, se sitúe por debajo de 1,0.

18.  Actividades económicas:  aquellas  actividades que  consisten en  la  oferta de  bienes y/o

servicios en un determinado mercado, aun cuando no exista ánimo de lucro.

19. Actividades no económicas de los organismos de investigación: tal y como se recoge según

lo dispuesto en el Marco sobre ayudas estatales de investigación y desarrollo e in- novación

(2022/C 414/01), aquellas actividades que no consisten en la oferta de bienes y/o servicios en

un determinado mercado, incluyéndose entre ellas las actividades primarias de los organismos

de investigación, en particular la formación para lograr más y mejor personal  cualificado; la

realización de I+D independiente para mejorar el conocimiento y la comprensión cuando el

organismo de investigación emprenda una colaboración efectiva; la amplia  difusión  de

resultados de las  investigaciones de forma no discriminatoria  y  no exclusiva.  Tampoco se

considerarían actividades económicas las actividades de transferencia de conocimiento cuando

son llevadas a cabo por el organismo de investigación o conjuntamente con otras entidades o a

cargo de dichas entidades y cuando todos los beneficios de estas actividades se reinviertan en

las actividades primarias del organismo de investigación. 

El carácter no económico de estas actividades de transferencia no se ve afectado por el hecho

de contratar con terceros la prestación de los servicios correspondientes mediante licitación

pública.

20.TRL o Technology Readiness Levels: se refieren a los niveles de madurez de una tecnología.

De  acuerdo  con  el  sistema TRL,  se  consideran nueve  niveles  que  se  extienden  desde  los

principios básicos de la nueva tecnología hasta llegar a sus pruebas con éxito en un entorno

real:

� TRL1: principios básicos observados y reportados.

� TRL2: conceptos y/o aplicación tecnológica formulada.

� TRL3: función crítica, analítica y experimental, y/o prueba de concepto característica

� TRL4: validación de componente y/o disposición de los mismos en entorno de laborato-

rio.

� TRL5: validación de componente y/o disposición de los mismos en un entorno relevante.

� TRL6: modelo de sistema o subsistema o demostración de prototipo en un entorno rele-

vante.

� TRL7: demostración de sistema o prototipo en un entorno real.

� TRL8: sistema completo y certificado a través de pruebas y demostraciones.



� TRL9: sistema probado con éxito en un entorno real.

21. Entorno de laboratorio: aquel entorno en el que se realizan el análisis y experimentación de

las funciones más críticas de la tecnología. La validación de las predicciones analíticas sobre

los  diferentes  elementos  que  componen  dicha  tecnología,  y  que  fueron  realizadas  en  la

investigación básica, se efectúa mediante estudios analíticos y de laboratorio. En este mismo

entorno controlado empiezan a integrarse dichos componentes y se emplaza a trabajar de

forma conjunta con ellos. Las pruebas son realizadas a nivel de sistema o componente, así

como mediante  pruebas  de  concepto  experimental  validadas,  pero  siempre  con  una  baja

fidelidad.

22.  Entorno  relevante,  operacional  o  de  simulación:  aquel  entorno  en  el  que  ya  los

componentes básicos de la tecnología están integrados de una forma razonablemente realista

y la mayoría de las funciones están disponibles para demostración y prueba. El sistema está

parcialmente  integrado  con  otros  sistemas  auxiliares  mediante  el  uso  de  unas  interfaces

iniciales. Se empieza a trabajar con un modelo representativo o prototipo que se encuentra

cerca de la configuración final deseada en términos de rendimiento, peso y volumen. En dicho

prototipo  se  empiezan  a  implantar  problemas  reales  a  gran  escala  y  con  características

similares al entorno real (el entorno previsto), proporcionando alta fidelidad

23.  Entorno  real:  aquel  entorno  en  el  que  las  pruebas  y  demostraciones  van  dirigidas  a

obtener, al final del proceso, un sistema completo y cualificado, con todas sus funcionalidades

probadas (configuración final), totalmente integrado con los sistemas hardware y software

con  los  que  van  a  trabajar  y  en  unas  condiciones  de  trabajo  realistas,  así  como  otras

inesperadas (condiciones de estrés).

24. Efecto incentivador:  De acuerdo con el artículo 6 del Reglamento (UE) nº 651/2014,  se

considera que las ayudas tienen un efecto incentivador si la solicitud de ayuda se presentó

antes  del  comienzo  del  proyecto.  Se  produce  un  efecto  incentivador  cuando  las  ayudas

cambian el comportamiento de una empresa de tal manera que esta emprenda actividades

complementarias que no realizaría o que, sin las ayudas, realizaría de una manera limitada o

diferente. No obstante, las ayudas no deben subvencionar los costes de una actividad en los

que la empresa incurriría de todas formas, ni deben compensar el riesgo empresarial normal

de una actividad económica.

A tal efecto, se considera un inicio posterior de los trabajos cuando estos tienen lugar con

posterioridad a la presentación de la solicitud del proyecto. En el caso de detectarse que cual-

quier actividad del proyecto se ha iniciado antes de dicha fecha, la totalidad del proyecto será

inadmisible, no siendo suficiente la eliminación del coste subvencionable del gasto correspon-

diente a la actividad.



Se considera que las ayudas ad hoc concedidas a grandes empresas tienen un efecto incentiva-

dor si, además de garantizar que las actividades del proyecto no comenzaron antes de la pre-

sentación de la solicitud, la entidad solicitante acredita en la memoria técnica que la ayuda

tendrá como resultado un aumento sustancial del alcance del proyecto o, gracias a la misma,

un aumento sustancial del importe total invertido por el/la beneficiario/a en el proyecto o una

aceleración sustancial del ritmo de ejecución del proyecto.


